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ค าน า 
 

จากการมุ่งเน้นการจัดการศึกษาเพ่ือพัฒนาคุณภาพชีวิตประชาชนทุกช่วงวัย "ศกร.เพ่ือประชาชน" 
โดยการจัดการเรียนวิชาชีพระยะสั้นให้กับประชาชนที่สอดคล้องกับความต้องการของตลาดแรงงาน บริบทของ 
พ้ืนที่ จัดการศึกษาเพื่อเสริมสร้างคุณภาพชีวิตให้กับประชาชนหรือกลุ่มผู้สูงอายุ และการพัฒนาทักษะชีวิตใน 
การเตรียมความพร้อมรับมือกับการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจ สังคม ธรรมชาติ สิ่งแวดล้อม และเพ่ิมศักยภาพ 
การแข่งขันยุคดิจิทัล ที่จะต้อง "จับต้องได้ส่งเสริมสนับสนุนการฝึกอาชีพเพ่ือการมีงานท า และออกใบรับรอง
ตามความรู้ความสามารถ คือการสร้างทักษะใหม่ที่จ าเป็นในการท างาน ให้สอดคล้องกับความต้องการขณะที่ 
คือ การพัฒนาเพ่ือยกระดับทักษะเดิมให้ดีขึ้น การเข้าสู่สังคมเศรษฐกิจที่ขับเคลื่อนด้วยนวัตกรรม ประชาชนใช้
เวลาว่างหลังจากฤดูเก็บเกี่ยวผลผลิตทางการเกษตร โดยการรวมกลุ่มกันประกอบอาชีพเสริม การสานตะกร้า
จากหวายประดิษฐ์  เพ่ือรองรับการเติบโตในอนาคตสามารถสร้างรายได้ สามารถต่อยอดผลิตภัณฑ์ และ
ส่งเสริมการขายออนไลน์รองรับตลาดที่กว้างข้ึน ได้เป็นอย่างดี 

ดังนั้น เพ่ือให้การด าเนินงานสนองกับนโยบายและภารกิจเร่งด่วน ดังกล่าว ได้เห็นความส าคัญของ 
การศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นตามความสนใจของกลุ่มเป้าหมายประชาชนในพื้นท่ี การจัดกิจกรรมการ 
เรียนการสอนการศึกษาเพ่ือพัฒนาอาชีพระยะสั้นให้กับประชาชนทั่วไปตามความสนใจ เพ่ือลดรายจ่ายเพ่ิม 
รายได้ในครัวเรือน สามารถน าความรู้ที่ได้ไปปรับใช้ในชีวิตประจ าวันได้อย่างมีความสุข และเป็นการสร้าง 
อาชีพให้เกิดความมั่นคงต่อไป 
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หลักสูตร การสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่   

จ านวน   31 ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพ  ความคดิสร้างสรรค์ 

 

1. ความเป็นมา 

 การจักสานจากไม้ไผ่มีท ากันมาตั้งแต่สมัยปู่ ย่า ตา ยาย โดยอาศัยไม้ไผ่ที่ขึ้นอยู่ทั่วไปในป่าเมืองไทย
ซ่ึง มีอยู่ประมาณ ๑๐๐ ชนิด แต่ที่นิยมน ามาจักสานกัน ได้แก่ ไม้ไผ่ใหญ่ ที่คนนิยมน ามาปลูกไว้รอบๆ หมู่บ้าน 
เพ่ือใช้หน่อเป็นอาหารและใช้ล าต้นมาดัดแปลงท าเครื่องใช้ต่างๆ ที่จ าเป็นภายในครอบครัวเช่น ตะกร้า ชะลอม 
กระออม กระด้ง ตะแกรง กระเชอ ลอบ ไซ กระติบข้าว หวด หรือมวยนึ่งข้าว ครุ เป็นต้น เครื่องใช้ต่าง ๆ               
ที่กล่าวมา ข้างต้นในสมัยก่อนนิยมท าใช้กันเองภายในครอบครัว ตามความจ าเป็นของแต่ละท้องถิ่นและการจัก
สานแต่ละอย่างมีกรรมวิธีที่แตกต่างกัน ยากบ้างง่ายบ้าง ดังนั้นแต่ละคนจึงมีความถนัดใน การท าไม่เหมือนกัน 
จึงได้เกิดมีการผลิตเพ่ือแลกเปลี่ยนกันข้ึน พอมาช่วงหลัง ๆ ไม้ไผ่หายากข้ึน และคนมีงานอ่ืนท าที่มีรายได้ดีกว่า
ก็หันไปท างานอย่างอ่ืนแทน จึงยังคงเหลืออยู่เพียงบางคนหรือบางกลุ่มเท่านั้นที่มีความถนัดทางจักสานเป็น
พิเศษหันมายึดอาชีพทางการจักสานเป็นอาชีพหลัก บางคนก็ยึดเป็นอาชีพรองจากการท าไร่ ท านา โดยอาศัย
ท าในเวลาว่าง ตอนเย็นหรือกลางคืนที่กลับจากไร่นาแล้ว เพ่ือหารายได้มาจุนเจือครอบครัวอีกทางหนึ่ง การ    
จักสานจากไม้ไผ่นั้นสามารถ น ามาดัดแปลงท าเครื่องใช้ได้หลายอย่าง ดังที่กล่าวมาแล้ว สาเหตุส าคัญ ที่นิยม
น าเอาไม้ไผ่มาจักสานก็เพราะว่าไม้ไผ่หาง่าย ไม้แปรรูปได้ง่ายมีความเหนียวสามารถจักเหลา แต่งได้หลาย
ขนาด ง่ายแก่การตัด แต่ง ง่ายต่อการน ามาประกอบกันเป็นรูปทรงตามที่ต้องการ โดยยึดหลักการจัดการศึกษา
ที่สอดคล้องกับวิถีชีวิต เน้นชุมชนเป็นฐาน จัดการเรียนรู้ที่เน้นกระบวนการมีส่วนร่วม และประสบการณ์ใน
ประกอบอาชีพตามหลักปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียง เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้ไปปรับใช้และพัฒนาอาชีพให้มีอยู่มี
กิน มีความเข้มแข็ง และมั่นคงในการประกอบอาชีพที่ส่งผลต่อการพัฒนาคุณภาพชีวิตของประชาชนอย่าง
ต่อเนื่อง 

 

2. จุดประสงค์การเรียนรู้ 

1. เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้ ความเข้าใจเกี่ยวกับการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่   
 2. เพ่ือให้ผู้เรียนน าความรู้เกี่ยวกับการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่ ไปประยุกต์ใช้ในการประกอบอาชีพ
เพ่ือสร้างรายได้ให้กับตนเอง 
 

3. กลุ่มเป้าหมาย 

 ประชาชนทั่วไปที่มีความสนใจในการพัฒนาและต่อยอดอาชีพ 
 

4. ระยะเวลา     

 ระยะเวลาตลอดหลักสูตร  จ านวน    31   ชัว่โมง  
1. ภาคทฤษฎี จ านวน   2  ชั่วโมง 
2. ภาคปฏิบัติ จ านวน   29 ชั่วโมง 
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5. เนื้อหาหลักสูตร 
 ๑. ช่องทางการประกอบอาชีพการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่ 

๒. ทักษะการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่   
๓. การบริหารจัดการตลาดการจ าหน่ายกระติบข้าว 
 

6. การจัดการเรียนรู้ 
๑. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร/ภูมิปัญญา  
๒. การบรรยาย  
๓. ฝึกปฏิบัติจริง  
๔. แลกเปลี่ยนเรียนรู้ 

 

7. สื่อการเรียนรู้ 
 1. เอกสารประกอบการเรียนรู้  

2. ภูมิปัญญาท้องถิ่น, สื่อบุคคล, วิทยากร  
3. ใบความรู้เกี่ยวกับการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
4. อุปกรณ์การเรียนรู้ 

 

8. การวัดและประเมินผล 
 1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและหลังเรียน 

2. การประเมินผลงานก่อนเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้และจบ
หลักสูตร 

 

9. การจบหลักสูตร 
 1. มีระยะเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
           2. มีผลการเรียนผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 ตามเกณฑ์ที่ก าหนดดังนี้ 
  2.1 ภาคทฤษฎี สัดส่วนร้อยละ 20 

2.2 ภาคปฏิบัติ สัดส่วนร้อยละ 80 
 

10.เอกสารหลักฐานการศึกษาที่จะได้รับหลังจากจบหลักสูตร 
  1. หลักฐานการเข้าเรียนตลอดหลักสูตร 
           2. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 
           3. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษาที่มีการจัดการเรียนรู้  

 

11. การเทียบโอน 
           ผู้เรียนที่จบหลักสูตรการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่  อาจน าผลไปเทียบโอนผลการ 

เรียนกับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน พุทธศักราช ๒๕๕๑ หรืออ่ืนๆ                    
ได้ตามเกณฑ์ท่ีสถานศึกษาก าหนด 
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โครงสร้างหลักสูตรการสานกระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
 

เรื่อง 
 

จุดประสงค์การเรียนรู้ 
 

เนื้อหา 
 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 

สื่อการเรียนรู้ 
 

การวัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
1. ช่องทางการ
ประกอบอาชีพ  
การสานกระติบ
ข้าวจากไม้ไผ่  

1.1 เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้ 
ความเข้าใจ มีทักษะและมี
ความพร้อมทั้งด้านร่างกาย
และจิตใจ  
1.2 เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถใช้
วัสดุอุปกรณ์ในการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
1.3 เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถ
เลือกทิศทางการประกอบ
อาชีพการสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ 
 

1.1 ความส าคัญใน
การเลือกประกอบ
อาชีพ การสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่  
1.2 วัสดุอุปกรณ์
การสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่  
1.3 ทิศทางในการ
เลือกประกอบอาชีพ
การสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ 

1.1 วิทยากรอธิบายความส าคัญ 
การเลือกช่องทาง ความพร้อม 
และวัสดุอุปกรณ์ ในการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
1.2 วิทยากรอธิบายธุรกิจในตัว
ผลิตภัณฑ์ที่สามารถสร้างรายได้ 
1.3 วิทยากรอธิบายความรู้
เบื้องต้นในการสานกระติบข้าว  
1.4 วิทยากรอธิบายช่องทางการ
จ าหน่ายผลิตภัณฑ์  
1.5 ให้ผู้เรียนแนะน าประวัติ
อาชีพของตนเองพอสังเขป  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่
หลากหลาย เช่น สื่อ
สิ่งพิมพ์ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 

1. วิทยากรภูมิ
ปัญญาท้องถิ่น 

2. VCD/
หนงัสือ 

3. Internet 
4. ศึกษาดูงาน

จากกลุ่มอาชีพ
ตัวอย่าง/แหล่งเรียนรู้ 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู้ 
ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานก่อน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได้ 
ผลงานที่มีคุณภาพสามารถ 
สร้างรายได้และจบหลักสูตร 
แบบประเมินผลงาน 
ผู้เรียน 
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เรื่อง 
 

จุดประสงค์การเรียนรู้ 
 

เนื้อหา 
 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 

สื่อการเรียนรู้ 
 

การวัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
2. ทักษะการ
สานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ 
 

2.1 เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถ
อธิบายการสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ ได้  
2.2 เพ่ือแนะน าแนวทางให้
ผู้เรียนสามารถประกอบธุรกิจ
โดยการผลิตสินค้าด้วยตนเอง
ได้  
2.3 เพ่ือให้ผู้เรียนฝึก
ปฏิบัติการสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ ได้  

2.1 วิธีการ
เตรียมการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่  
2.2 แนวทางการ
ประกอบธุรกิจโดย
การผลิตสินค้าด้วย
ตนเอง  
2.3 ฝึกการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
ดังนี้  
1. ลายสอง  
2. ลายดอกไม ้ 
  

2.1 วิทยากรแนะน าส่วน 
ประกอบของการสานกระติบข้าว
จากไม้ไผ่ พร้อมทั้งแนะน าการ
ประกอบธุรกิจด้วยตนเอง  
2.2 วิทยากรสาธิตการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ พร้อมทั้งให้
ผู้เรียนลงมือปฏิบัติ  
2.3 ผู้เรียนลงมือปฏิบัติ การสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่  
1. ลายสอง  
2. ลายดอกไม้  
 

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่
หลากหลาย เช่น สื่อ
สิ่งพิมพ์ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากร        
ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุ่มอาชีพตัวอย่าง/
แหล่งเรียนรู้ 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู้ 
ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานก่อน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได้ 
ผลงานที่มีคุณภาพสามารถ 
สร้างรายได้และ 
จบหลักสูตร 
แบบประเมินผลงาน 
ผู้เรียน 
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๕ 
 

 

เรื่อง 
 

จุดประสงค์การเรียนรู้ 
 

เนื้อหา 
 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 

สื่อการเรียนรู้ 
 

การวัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
3. การบริหาร
จัดการตลาด  
กระติบข้าวจาก
ไม้ไผ่ 

3.1 เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถ
บริหารจัดการตลาด  
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ ได้  
3.2 เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถ
จัดการตลาดในการจ าหน่าย
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ ได้  
 

3.1 การบริหาร
จัดการ ในการสาน
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ 
3.2 การบริหาร
จัดการตลาด แหล่ง
จ าหน่าย  
3.3 การวางแผน
การคิดค านวณราคา
ต้นทุน-ก าไร  
ราคาจ าหน่าย
กระติบข้าวจากไม้ไผ่ 

3.1 วิทยากรอธิบาย สาระ
ความรู้ให้แม่นย าในการปฏิบัติ  
3.2 วิทยากรอธิบายแหล่ง  
จ าหน่ายการตลาด ฐานข้อมูล  
3.3 วิทยากรอธิบาย ยกตัวอย่าง
การค านวณ ราคาต้นทุน-ก าไร 
ราคาจ าหน่าย ของผลิตภัณฑ์  
3.4 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการค านวณ 
ราคาต้นทุน-ก าไร ราคาจ าหน่าย 
ของผลิตภัณฑ์  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่
หลากหลาย เช่น สื่อ
สิ่งพิมพ์ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากร        

ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุ่มอาชีพตัวอย่าง/
แหล่งเรียนรู้ 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู้ 
ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานก่อน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได้ 
ผลงานที่มีคุณภาพสามารถ 
สร้างรายได้และ 
จบหลักสูตร 
แบบประเมินผลงาน 
ผู้เรียน 
 

 1 



๖ 
 

 

เรื่อง 
 

จุดประสงค์การเรียนรู้ 
 

เนื้อหา 
 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 

สื่อการเรียนรู้ 
 

การวัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
4. การจัด
จ าหน่าย
ผลิตภัณฑ์สินค้า  
 

4.1 เพ่ือให้ผู้เรียน มีความรู้ 
ความเข้าใจ ความหมาย 
ความส าคัญ ของช่องทางการ
จัดจ าหน่ายสินค้า  
4.2 เพ่ือให้ผู้เรียนสร้างกลุ่ม
ลูกค้า รักษาลูกค้า ได้  
4.3 เพ่ือให้ผู้เรียนเลือก
ช่องทางการจ าหน่ายสินค้าได้
อย่างเหมาะสม  

4.1 ความหมาย 
ความส าคัญ ของ
ช่องทางการจัด
จ าหน่าย  
4.2 การสร้างกลุ่ม
ลูกค้า การรักษา
ลูกค้า  
4.3 ช่องทางการ
จ าหน่ายสินค้า เช่น 
ตลาดนัดตลาดชุมชน
,ร้านค้าปลีก,
ออนไลน์,เพจ,เฟชบุ๊ค  

4.1 วิทยากรอธิบายความหมาย 
ความส าคัญ ของช่องทางการจัด
จ าหน่าย  
4.2 วิทยากรอธิบาย การสร้าง
กลุ่มลูกค้า การรักษาลูกค้า  
4.3 วิทยากรอธิบาย และ
ยกตัวอย่าง ช่องทางการจ าหน่าย
สินค้า เช่น ตลาดนัด ตลาด
ชุมชน,ร้านค้าปลีก,ออนไลน์,เพจ
,เฟชบุ๊ค  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่
หลากหลาย เช่น สื่อ
สิ่งพิมพ์ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากร        

ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุ่มอาชีพตัวอย่าง/
แหล่งเรียนรู้ 
 
 
 
 
 
 
 

๑. การประเมินความรู้ 
ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานก่อน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได้ 
ผลงานที่มีคุณภาพสามารถ 
สร้างรายได้และ 
จบหลักสูตร 
แบบประเมินผลงาน 
ผู้เรียน 
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๗ 
 

 

เรื่อง 
 

จุดประสงค์การเรียนรู้ 
 

เนื้อหา 
 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
 

สื่อการเรียนรู้ 
 

การวัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
5. การขายสินค้า
ออนไลน์และการ
สร้างเพจ ขาย 
ผลิตภัณฑ์สินค้า  
 

เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถสร้าง
เพจ ขายผลิตภัณฑ์สินค้าของ
ตนเอง และสามารถขาย
สินค้าทางออนไลน์ ได้  
 

5.1 การเปิดการค้า
ออนไลน์บน 
Facebook  
5.2 การสร้างเพจ
ขายผลิตภัณฑ์สินค้า
ออนไลน์ ผ่านสมาร์ท
โฟน  

5.1 วิทยากรบรรยายให้ความรู้
เกี่ยวกับดิจิทัลชุมชน การค้า
ออนไลน์ สร้างเพจ ขายสินค้า  
5.2 ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการสร้าง
เพจขายสินค้าออนไลน์ผ่าน
สมาร์ทโฟน โดยมีวิทยากร
แนะน า  

ในกระบวนการ
จัดการเรียนรู้ใช้สื่อที่
หลากหลาย เช่น สื่อ
สิ่งพิมพ์ สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน
ประกอบการสื่อจริง
และสื่อบุคคลใน
ชุมชน 
1. วิทยากร        

ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
2. VCD/หนังสือ 
3.  Internet 
4.  ศึกษาดูงานจาก
กลุ่มอาชีพตัวอย่าง/
แหล่งเรียนรู้ 
 

๑. การประเมินความรู้ 
ภาคทฤษฎีก่อนเรียนและ 
หลังเรียน 
๒. การประเมินผลงานก่อน 
เรียนจากการปฏิบัติ ได้ 
ผลงานที่มีคุณภาพสามารถ 
สร้างรายได้และ 
จบหลักสูตร 
ต.แบบประเมินผลงาน 
ผู้เรียน 
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๙ 
 

แบบทดสอบก่อนเรียน 

1.  การสร้างเว็ปไซต์ขายสินค้าเองเหมาะสมกับข้อใด 
ก. มีเงินทุนน้อย 
ข. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ 
ค. ไม่ต้องการลงทุนโฆษณา 
ง. ต้องการสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้า 

 
2.  การพัฒนาผลิตภัณฑ์จะต้องท าในขั้นตอนใด 

     ก.  ขั้นถดถอย 
         ข.  ขั้นแนะน า 
         ค.  ขั้นเจริญเติบโต 
         ง.  ขั้นเจริญเติบโตเตม็ที่ 
 

3.  ประโยชน์สูงสุดของการวางแผนคือข้อใด 
         ก.  ส่งเสริมแรงจูงใจ 
              ข.  พัฒนาการแข่งขัน 
              ค.  ผลก าไรขององค์กร 
              ง.  การประหยัดงบประมาณ 
 
4.  ประชากรส่วนใหญ่ในอาเซียนประกอบอาชีพด้านใด 
              ก.  ด้านการประมง 
              ข.  ด้านการเกษตร 
              ค.  ด้านการค้าขาย 
              ง.  ด้านอุตสาหกรรม 
 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝีมือแรงงาน เพ่ือให้สอดคล้องกับความต้องการใช้แรงงานในอนาคตเป็นการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 

 

 

 

 



๑๐ 
 

6.  ถ้าผู้ผลิตมีความเสี่ยงต่อการขาดทุน จะมีวิธีแก้ปัญหาความเสี่ยงได้อย่างไร 
              ก.  จัดหาแหล่งเงินทุน 
              ข.  ลดต้นทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินค้า 
              ง.  ลดจ านวนการผลิตสินค้า 
 
    7.  ข้อใดเป็นเหตุผลของการจัดโปรโมชั่นสินค้า 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลก าไร 
              ข.  เพื่อส่งเสริมการขาย 
              ค.  เพื่อคืนก าไรให้ลูกค้า 
              ง.  เพื่อกระจายสินค้าใกล้หมดอายุ 
 

8.  หากเราจ าหน่ายสินค้าเกินราคา ส่งผลอย่างไร 
            ก.  ท าให้เราได้ก าไรมาก 
            ข.  ท าให้ลูกค้าเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  ส่งผลให้ลูกค้าน้อยลงเพราะเกิดการเปรียบกับร้านค้าอ่ืนๆ 
            ง.  ไม่มีข้อถูก 
 
9. ข้อใดคือจรรยาบรรณของผู้ประกอบการ 
            ก.  ก าหนดราคาสินค้าด้วยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเท่าเทียมเอาใจใส่ลูกค้า 
            ค.  ปฏิบัติต่อลูกค้าอย่างมีอัธยาศัยที่ดี 
            ง.  ถูกทุกข้อ 

 
10. ข้อใดมีความส าคัญในการท างานให้ประสบความส าเร็จอย่างมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ให้พร้อม  
             ข.  กระบวนการท างานที่มี 
             ค.  ความมีใจรักในการท างาน  
             ง.   ถูกทุกข้อ 

 

 

 

 

 



๑๑ 
 

 

 

ความหมาย 

เครื่องจักสาน คือ เครื่องใช้ที่ท าด้วยไม้ไผ่หรือหวาย จากฝีมือความคิด ภูมิปัญญาของ
ชาวบ้านมีลักษณะรูปทรงแตกต่างกันไปตามแต่ละท้องถิ่นทั้งนี้ขึ้นอยู่กับภูมิประเทศ วัสดุอุปกรณ์คตินิยม และ
อาชีพของคนในท้องถิ่นนั้นๆ ค าว่า “จักสาน” ค าว่า จัก คือ การท าให้เป็นแฉก เป็นหยักๆ ด้วยฟันเลื่อย หรือ
อีกวิธีการหนึ่ง การที่ชาวบ้านใช้คมมีดผ่าไม้ไผ่แล้วท าให้เป็นเส้นบางๆ วิธีการอย่างนี้ก็เรียกว่า จัก เช่นกัน ส่วน
ไม้ไผ่ หรือ หวาย ที่จักออกมาเป็นเส้นบางๆ นั้นเรียกว่า ตอก ถึงตอนนี้การที่ชาวบ้านน าตอกมาขัดกันจนเกิด
ลวดลายที่ต้องการ เราเรียกว่า สาน ต่อจากนั้นแล้วก็จะเป็นการสร้างสรรค์ให้เกิดรูปทรงต่างๆ จนท้ายที่สุดเป็น
ภาชนะสามารถน าไปใช้สอยได้ตามต้องการ นักโบราณคดีได้ค้นพบหลักฐานว่า เมื่อประมาณ ๔๐๐๐ ปีมาแล้ว
มนุษย์ได้รู้จักวิธีการจักสานของใช้ด้วยไม้ไผ่ เป็นลักษณะลายขัดสองเส้น หลักฐานนี้ได้ค้นพบที่จังหวัด
กาญจนบุรี ซึ่งถือเป็นดินแดนที่ส าคัญในทางประวัติศาสตร์ของประเทศไทย หลักฐานการค้นพบเครื่องจักสานนี้
นอกจากประเทศไทยแล้ว ยังได้พบที่แอฟริกาและในทวีปเอเชียบางแห่ง บริเวณแหลมมลายู (ในยุคหิน) ได้
ค้นพบหลักฐานเกี่ยวกับเครื่องจักสานที่ท าด้วยไม้กองรวมอยู่กับของใช้ของผู้ตาย จึงสันนิษฐานว่าเครื่องจักสาน
ได้เข้าไปมีส่วนเกี่ยวกับพิธีกรรมความเชื่อบางอย่างของมนุษย์ในยุคนั้นบ้างแล้ว ต่อมาเม่ือมนุษย์ได้มีการด าเนิน
ชีวิตด้วยการเพาะปลูกเลี้ยงสัตว์จึงเป็นที่เชื่อได้ว่ามนุษย์ได้รู้จักพัฒนาการเครื่องจักสานให้เหมาะสมกับการใช้
สอยขึ้นมาเรื่อยๆทั้งนี้เพราะการขยายตัวออกมาด าเนินชีวิตในที่ราบลุ่ม มีแม่น้ าล าธารไหลผ่านเพียบพร้อมไป
ด้วยทรัพยากรธรรมชาติที่มีให้อย่างเหลือเฟือสิ่งจ าเป็นส าหรับมนุษย์ก็คือ การหาเครื่องมือบางชนิดไว้ใช้สอยใน
ชีวิตประจ าวันซึ่งส่วนใหญ่จะได้แก่เครื่องจับสัตว์ 

เครื่องจักสานเป็นเครื่องมือที่มนุษย์สามารถจะน าไปใช้ในการด าเนินชีวิตประจ าวันได้เป็น
อย่างดี ไม่เพียงแต่ด้านประโยชน์ใช้สอยเท่านั้นที่มนุษย์พัฒนาขึ้น ความสวยงาม และ ความทนทานถาวร ก็
เป็นปัจจัยที่มนุษย์ให้ความส าคัญ จากการที่มนุษย์รู้จักการใช้ยางพืชบางชนิดมาทา หรือยา เพื่อมิให้เกิดรอยรั่ว 
ซึ่งท าให้มีผลสองอย่าง คือ ความคงทนถาวรและประโยชน์ใช้สอยเพ่ิมเติมคือการไปใส่น้ า การใช้ภูมิปัญญา
ดังกล่าว มีมาแต่ครั้งสุโขทัย หรืออาจจะก่อนหน้านั้น ปัจจุบันเครื่องจักสานได้พัฒนาการไปมาก มีการประดิษฐ์
คิดค้นท าให้ได้รูปแบบต่างๆ เครื่องจักสานเป็นสิ่งที่อยู่ควบคู่มากับสังคมกสิกรรมรับใช้ชีวิตมนุษย์ เป็นมรดกตก
ทอดมาจนทุกวันนี้และเชื่อว่าจะไม่สูญหายไปจากโลกนี้แน่นอน 

ความส าคัญของการจักสาน 
 

          นับพันปีมาแล้ว ที่มนุษย์ได้รู้จักวิธีการน าวัตถุดิบที่อยู่ใกล้ตัว มาดัดแปลงเป็นสิ่งของเครื่องใช้ จาก
ขั้นตอนที่ง่ายจนวิวัฒนาการสู่ความละเอียดอ่อน ประณีตงดงามในเชิงศิลปะและประโยชน์ใช้สอย จนสนอง
ความต้องการได้เป็นอย่างดี และสืบทอดมาจนปัจจุบัน กรรมวิธีดังกล่าว ช่วยให้มนุษย์ได้ผลิตสิ่งของเครื่องใช้
ต่างๆ ไว้เป็นจ านวนมาก เราเรียกสิ่งประดิษฐ์นั้นว่า “หัตถกรรม” อันหมายถึง การสร้างสิ่งของเครื่องใช้ด้วยมือ 
เครื่องมือ ภูมิปัญญา เพื่อให้ได้มาซึ่งประโยชน์ใช้สอยในชีวิตประจ าวัน และถ้าสิ่งประดิษฐ์นั้นมีค่ามากกว่าการ
ใช้สอย โดยรวมความงาม เน้นให้เห็นถึงการสร้างสรรค์ ประณีตงดงามเป็นความละเอียดอ่อนในทางศิลปะ   
เรามกัเรียกสิ่งประดิษฐ์นั้นว่า “ หัตถกรรมศิลป์ ” 

ใบความรู้ 

 

https://totsapongfang.wordpress.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%99/%e0%b8%84%e0%b8%a7%e0%b8%b2%e0%b8%a1%e0%b8%aa%e0%b8%b1%e0%b8%a1%e0%b8%84%e0%b8%b1%e0%b8%8d%e0%b8%82%e0%b8%ad%e0%b8%87%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%99/


๑๒ 
 

          เครื่องจักสานถือได้ว่าเป็นแขนงหนึ่งในงานหัตถกรรมและหัตถกรรมศิลป์ ที่ได้ท าหน้าที่รับใช้มนุษย์มา
นานนับพันปีเช่นเดียวกัน จนปัจจุบันเครื่องจักสานก็ยังคงท าหน้าที่ไม่น้อยกว่ายุคสมัยที่ผ่านมา พร้อมกับการ
พัฒนาวิธีการผลิต รูปแบบและการตลาด จนสามารถกระจายแพร่หลายอย่างทั่วถึงทั้งในและต่างประเทศ จน
สามารถเป็นสินค้าออกท่ีเชิดหน้าชูตาได้ดีประเภทหนึ่ง เช่นการน าผักตบชวามาท าเป็นเฟอร์นิเจอร์ การน าเอา
เสื่อจันทบูร มาตัดเย็บเป็นรูปทรงต่างๆ เป็นของช าร่วย จนถึงของใช้ เช่นกระเป๋าถือ และแฟ้มใส่เอกสาร 
รวมถึงงานที่ประณีตด้วยฝีมือ อย่างย่านลิเภา 
 
ชนิดของการจักสาน 
 

          1. การจัก คือการน าวัสดุมาท าให้เป็นเส้น เป็นแฉก หรือเป็นริ้วเพ่ือความสะดวกในการสาน ลักษณะ
ของการจักโดยทั่วไปนั้นขึ้นอยู่กับลักษณะของวัสดุแต่ละชนิดซึ่งจะมีวิธีการเฉพาะที่แตกต่างกันไป หรือบางครั้ง
การจักไม้ไผ่หรือหวายมักจะเรียกว่า “ตอก” ซึ่งการจักถือได้ว่าเป็นขั้นตอนของการเตรียมวัสดุในการท าเครื่อง
จักสานขั้นแรก 
          2. การสาน เป็นกระบวนการทางความคิดสร้างสรรค์ของมนุษย์ที่น าวัสดุธรรมชาติมาท าประโยชน์โดย
ใช้ความคิดและฝีมือมนุษย์เป็นหลัก การสานลวดลายจะสานลายใดนั้นขึ้นอยู่กับความเหมาะสมในการใช้สอย 
ซึ่งมีด้วยกัน 3 วิธี คือ 
          – การสานด้วยวิธีสอดขัด 
          – การสานด้วยวิธีการสอดขัดด้วยเส้นทแยง 
          – การสานด้วยวิธีขดเป็นวง 
          3. การถัก เป็นกระบวนการประกอบที่ช่วยให้การท าเครื่องจักสานสมบูรณ์ การถักเครื่องจักสาน เช่น 
การถักขอบของภาชนะจักสานไม้ไผ่ การถักหูภาชนะ เป็นต้น การถักส่วนมากจะเป็นการเสริมความแข็งแรง
ของโครงสร้างภายนอก เช่น ขอบ ขา ปาก ก้น ของเครื่องจักสาน และเป็นการเพิ่มความสวยงามไปด้วย 
 
คุณค่าและการใช้สอยในชีวิตประจ าวัน 
 

          ในสังคมกสิกรรมหรือเกษตรกรรม เครื่องจักสานมีบทบาทท่ีส าคัญยิ่งเนื่องจากชาวบ้านจะใช้ภูมิปัญญา
ของตนเองประดิษฐ์สิ่งของเครื่องใช้ต่างๆ ขึ้น ตามความต้องการใช้งานเขาจะใช้อย่างรู้และเข้าใจในสิ่งนั้นๆ 
และเห็นคุณค่าของเครื่องใช้ เครื่องจักสานจากภูมิปัญญาของตน 
          ๑. ประโยชน์ของการใช้สอยสามารถโยงใยไปถึงคุณค่าแห่งจิตใจ ให้เกิดความรักและหวงแหนในคุณค่า
ของสิ่งที่ตนเองบรรจงสร้างข้ึน จากความรู้สึกนึกคิด จิตวิญญาณท่ีสร้างความงดงามในชิ้นงานแต่ละชิ้น ตั้งแต่
การเหลา การเกลา จนน ามาสานรวมเป็นภาชนะของใช้ ซึ่งแน่นอนว่าเขาจะใช้อย่างคุ้มค่าและทะนุถนอม 
          ๒. สะท้อนของความอุดมสมบูรณ์ และ ความสงบสุขในสังคม ท้องถิ่นเครื่องจักสานที่มีใช้ทั่วไปนั้น มี
ทั้งเครื่องจับสัตว์ ท าการเกษตร ของใช้ในครัวเรือน และสิ่งเบ็ดเตล็ด หรืออาจรวมไปถึงเครื่องจักสานที่ใช้ใน
พิธีกรรมบางอย่าง สิ่งเหล่านี้รับใช้คนในสังคมชนบทที่มีแสดงให้เห็นถึงความสมบูรณ์ของพ้ืนถิ่นซึ่ง
ประกอบด้วยทรัพยากรธรรมชาติ ประชาชนในท้องถิ่นได้รับผลแห่งความอุดมสมบูรณ์ มีการแบ่งปันการใช้สอย 
การพ่ึงพาอาศัย สร้างสมคุณธรรม จริยธรรม กลายเป็นระบบคุณธรรม และเป็นที่มาของความสงบ 
          ๓. เครื่องจักสานจะแสดงคตินิยม ความเชื่อ เรื่องราวต่างๆ ของสังคม และยุคสมัยที่มีผลจากรูปแบบ
ของประเพณีต่างๆ ก่อให้เกิดงานศิลปหัตถกรรมอันเป็นเอกลักษณ์ของแต่ละท้องถิ่น ชุมชน แสดงให้เห็นถึง
ความเป็นอยู่ อาชีพ 

https://totsapongfang.wordpress.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%99/%e0%b8%84%e0%b8%b8%e0%b8%93%e0%b8%84%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b9%81%e0%b8%a5%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%8a%e0%b9%89%e0%b8%aa%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%8a%e0%b8%b5/


๑๓ 
 

การตลาด (อังกฤษ: marketing) คือ กระบวนการของการสื่อสารคุณค่าของผลิตภัณฑ์หรือบริการไปยัง
ลูกค้า การตลาดอาจถูกตีความว่าเป็นศิลปะแห่งการขายสินค้าในบางครั้ง แต่การขายนั้นเป็นเพียงส่วนเล็ก ๆ 
ส่วนหนึ่งของการตลาด 

การตลาดอาจถูกมองว่าเป็นหน้าที่ขององค์การและกลุ่มกระบวนการเพ่ือการผลิต การส่งสินค้าและการ
สื่อสารคุณค่าไปยังลูกค้า และการจัดการความสัมพันธ์ต่อลูกค้า ในทางที่เป็นประโยชน์แก่องค์การและผู้ถือหุ้น 
การจัดการการตลาดเป็นศิลปะของการเลือกตลาดเป้าหมาย ตลอดจนการได้มาและการรักษาลูกค้า ผ่าน
ทางการจัดหาคุณค่าของลูกค้าที่เหนือกว่า 

มีมโนทัศน์ห้าอย่างหลัก ๆ ที่องค์การสามารถเลือกเพ่ือน าไปด าเนินการธุรกิจได้แก่ มโนทัศน์เน้นการ
ผลิต เน้นผลิตภัณฑ์ เน้นการขาย เน้นการตลาด และเน้นการตลาดองค์รวม ซึ่งองค์ประกอบสี่อย่างของ
การตลาดองค์รวมคือ การตลาดความสัมพันธ์ การตลาดภายใน การตลาดครบวงจร และการตลาดรับผิดชอบ
ต่อสังคม กลุ่มของภาระหน้าที่ที่ส าคัญต่อการจัดการการตลาดที่ประสบผลส าเร็จประกอบไปด้วย การมอง
การตลาดเชิงลึก การติดต่อเชื่อมโยงกับลูกค้า การสร้างตราสินค้าท่ีมั่นคง การสร้างผลิตภัณฑ์ที่ตอบสนอง
ลูกค้า การส่งสินค้าและการสื่อสารคุณค่า การสร้างความเจริญเติบโตในระยะยาว และการพัฒนากลยุทธ์และ
แผนการตลาด 

การค้าออนไลน์ 

 

 

 

 

 

 

 

ขั้นตอนการเปิดร้านค้าออนไลน์ส าหรับผู้เริ่มต้น 

ก่อนที่จะเริ่มต้นค้าขายออนไลน์ สิ่งส าคัญก็คือการศึกษาและวิเคราะห์กลุ่มเป้าหมายของเราให้ชัดเจน 
เพ่ือที่จะท าให้เรารู้ได้ว่าใครที่จะมาเป็นลูกค้าของเรา และเราควรจะขายสินค้าแบบไหนให้แก่กลุ่มคนเหล่านี้ 
โดยขั้นตอนในการวิเคราะห์กลุ่มลูกค้าจะต้องเริ่มจากข้อมูลพื้นฐาน เช่น เพศ อายุ อาชีพ และที่อยู่อาศัย 
จากนั้นจึงท าการศึกษาข้อมูลเชิงลึก เช่น เรื่องท่ีสนใจ กิจกรรมที่ชอบท า รวมไปถึงพฤติกรรมการใช้ Social 
Media ซึ่งข้อมูลเหล่านี้จะท าให้เรารู้จักกลุ่มเป้าหมายของเรามากขึ้น ถัดมาจึงเริ่มท าการวิเคราะห์ว่าคนเหล่านี้
ต้องการอะไร 

https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A0%E0%B8%B2%E0%B8%A9%E0%B8%B2%E0%B8%AD%E0%B8%B1%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%A4%E0%B8%A9
https://th.wikipedia.org/w/index.php?title=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2&action=edit&redlink=1


๑๔ 
 

สินค้าของเราจะช่วยได้อย่างไร และเพราะอะไรคนเหล่านี้จึงต้องมาซื้อสินค้าของเรา ทั้งหมดนี้
นอกจากจะท าให้เราสามารถเข้าถึงลูกค้าได้ง่ายมากข้ึนแล้ว การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้ายังท าให้เราสามารถพัฒนา
สินค้าท่ีตอบโจทย์ ตรงกับความต้องการ และสามารถวางแผนการขายได้อย่างแม่นย าขึ้นอีกด้วย  
1. ท าความเข้าใจสินค้าที่จะขาย 

หลังจากท่ีเรารู้จักกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของเราแล้ว ขั้นตอนถัดมาส าหรับการเปิดร้านค้าออนไลน์ คือ
การเตรียมสินค้าที่จะขาย โดยเราจะต้องตอบค าถามให้ได้ว่าสินค้าท่ีเราจะขายมีประโยชน์ต่อลูกค้าอย่างไร 
ช่วยแก้ปัญหาอะไรได้บ้าง มีจุดใดที่แตกต่างจากสินค้าของคู่แข่ง และเพราะอะไรลูกค้าถึงจะต้องเลือกซื้อสินค้า
ของเรา เช่น หากเราต้องการจะขายปลอกหมอน ก็ควรจะต้องดูว่าจุดเด่นของปลอกหมอนเราคืออะไร อาจจะ
เป็นเนื้อผ้าที่นุ่ม เบา สบาย ให้ความรู้สึกเย็น ซักแล้วแห้งไว เหมาะกับผู้ที่มีปัญหาภูมิแพ้ และจุดที่โดดเด่นกว่า
คู่แข่งก็คือราคาที่ย่อมเยา ซึ่งหากเราสามารถตอบค าถามทั้งหมดนี้ได้ การเปิดร้านค้าให้ประสบความส าเร็จก็ดู
จะเป็นเรื่องที่ไม่ไกลเกินเอ้ือม 
2. เตรียม Social Media ให้พร้อม 

สิ่งที่ขาดไม่ได้ส าหรับการสร้างร้านค้าออนไลน์ คือ Social Media ซึ่งเป็นหัวใจส าคัญของการท าธุรกิจ 
เพราะ Social Media ไม่ใช่เป็นเพียงแค่ช่องทางส าหรับขายสินค้าเท่านั้น แต่ยังเป็นช่องทางท่ีส าคัญในการ
สื่อสารกับลูกค้าและเป็นช่องทางท่ีจะช่วยในการโปรโมตสินค้า ท าให้สินค้าของเราเข้าถึงลูกค้าจ านวนมากได้
อีกด้วย เคล็ดลับในการท า Social Media ให้ส าเร็จ คือการท าความเข้าใจบทบาทของแต่ละแพลตฟอร์ม ไม่ใช่
แค่การสร้าง Account ไว้ขายของเพียงอย่างเดียว เช่น Instagram เหมาะกับการลงรูปและคลิปวิดีโอสั้น ๆ ที่
เน้นความสวยงาม แต่หากเป็น Facebook ก็จะเหมาะกับการลงรูปภาพเป็นอัลบั้มและเน้นการเล่าเรื่อง ส่วน
ใครที่อยากจะสื่อสารกับลูกค้าด้วย Twitter ก็ควรจะเป็นเนื้อหาที่กระชับ ไม่ยืดเยื้อ อ่านแล้วเข้าใจได้ทันที 
หรือเน้นการลงรีวิวเพ่ือดึงดูดความสนใจให้อยากจะลองใช้ 
3. มีช่องทางการขายที่หลากหลาย 
นอกจาก Social Media แล้ว วิธีเปิดร้านค้าออนไลน์ให้ประสบความส าเร็จในยุคนี้ คือการมีช่องทางการขายที่
หลากหลายเพื่ออ านวยความสะดวกให้แก่ลูกค้า เพราะทุกวันนี้มีร้านค้าออนไลน์เกิดข้ึนมากมาย ท าให้ลูกค้ามี
ตัวเลือกในการซื้อสินค้าท่ีมากขึ้น แน่นอนว่าลูกค้าก็ย่อมเลือกซ้ือจากแหล่งที่ง่ายและสะดวกท่ีสุด ซึ่งจากเดิมที่
ซื้อขายกันบน Social Media อย่าง Facebook หรือ Instagram เพียงอย่างเดียว ปัจจุบันนี้มี Marketplace 
ทั้งบนเว็บไซต์และแอปพลิเคชันซึ่งเป็นช่องทางที่รวบรวมสินค้าจากหลากหลายร้านไว้ให้ลูกค้าได้เลือกซ้ืออย่าง
สะดวกในที่เดียว รองรับรูปแบบการช าระเงินที่หลากหลาย และยังง่ายต่อการติดตามการจัดส่งอีกด้วย  
4. ท าการตลาดออนไลน์ 

เมื่อเรามีกลุ่มเป้าหมายที่ชัดเจน มีสินค้าที่น่าสนใจ และมีช่องทางการขายที่พร้อม ขั้นตอนสุดท้ายใน
การเริ่มเปิดร้านออนไลน์ คือการท าการตลาดออนไลน์ ซึ่งเป็นสิ่งที่จะขาดไม่ได้โดยเด็ดขาด เพราะถึงแม้จะมี
สินค้าท่ีดีขนาดไหน แต่หากขาดการโปรโมตก็ไม่อาจช่วยให้ลูกค้ามองเห็นสินค้าของเราได้ โดยในการท า
การตลาดออนไลน์นั้นจะต้องเริ่มตั้งแต่การถ่ายรูปสินค้าให้ดูดี ตกแต่งรูปให้สวย จัดเรียงรูปภาพบน 
Social Media ให้ดูน่าสนใจ ตามมาด้วยการสร้างสรรค์คอนเทนต์ให้เหมาะกับแต่ละแพลตฟอร์ม รวมไปถึง
การจัดโปรโมชันเพ่ือดึงดูดลูกค้า และในบางครั้งก็อาจจะใช้การซื้อโฆษณาหรือที่เรียกกันว่าการยิง Ads เข้า
ช่วยเพื่อให้เข้าถึงลูกค้าได้มากขึ้น 



๑๕ 
 

แบบประเมินผลงานผู้เรียน 

 
ชื่อ – สกุล......................................................................................................................... ................................... 
หลักสูตร.................................................................. กลุ่ม.............. ....................................................................... 
ค าชี้แจง : ให้วิทยากรประเมินผลงานของผู้เรียนตามหัวข้อที่ก าหนดให้ 
 

ประเด็นที่ประเมิน คะแนนประเมิน 
(10 คะแนน) 

1. ความรู้ความเข้าใจเนื้อหาสาระ (20 คะแนน) 
    1.1 ทดสอบความรู้ความเข้าใจ  
    1.2 สอบถามความรู้ความเข้าใจ  
2. ทักษะการปฏิบัติ (40 คะแนน) 
    2.1 สังเกตการณ์ปฏิบัติในระหว่างการเรียนรู้การจัดกิจกรรม  
    2.2 ประเมินโดยให้สาธิต  
    2.3 แสดงขั้นตอนวิธีการปฏิบัติ  
    2.4 ประเมินจากกระบวนการมีส่วนร่วม  
3. คุณภาพผลงาน ผลการปฏิบัติ 
    3.1 สังเกตผลงาน  
    3.2 ตรวจสอบผลงาน  
    3.3 มีความคิดสร้างสรรค์  
    3.4 ผลการปฏิบัติว่าเป็นไปตามเกณฑ์ที่ก าหนดหรือไม่  

รวมคะแนน (100 คะแนน)  
 
หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจด าเนินการได้ ดังนี้ 

- การประเมินระหว่างเรียน และเมื่อจบหลักสูตร 
- ประเมินครั้งเดียวก่อนจบหลักสูตร 

ทั้งนี้ เกณฑ์การจบหลักสูตร จะต้องได้คะแนนรวมไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 จึงจะผ่านเกณฑ์การ
ประเมิน 
 
 

ลงชื่อ                   วิทยากร 
(                                 ) 



๑๖ 
 

 
แบบทดสอบหลังเรียน 

1.  การสร้างเว็ปไซต์ขายสินค้าเองเหมาะสมกับใน                                     
     ในข้อใด 

จ. มีเงินทุนน้อย 
ฉ. ธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ 
ช. ไม่ต้องการลงทุนโฆษณา 
ซ. ต้องการสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้า 

 
3.  การพัฒนาผลิตภัณฑ์จะต้องท าในขั้นตอน ใด 

     ก.  ขั้นถดถอย 
         ข.  ขั้นแนะน า 
         ค.  ขั้นเจริญเติบโต 
         ง.  ขั้นเจริญเติบโตเตม็ที่ 

 
3.  ประโยชน์สูงสุดของการวางแผนคือข้อใด 
         ก.  ส่งเสริมแรงจูงใจ 
              ข.  พัฒนาการแข่งขัน 
              ค.  ผลก าไรขององค์กร 
              ง.  การประหยัดงบประมาณ 
 
4.  ประชากรส่วนใหญ่ในอาเซียนประกอบอาชีพ ด้านใด 
              ก.  ด้านการประมง 
              ข.  ด้านการเกษตร 
              ค.  ด้านการค้าขาย 
              ง.  ด้านอุตสาหกรรม 
 
5.  การวางแผนพัฒนาทักษะฝีมือแรงงานเพ่ือให้สอดคล้องกับความต้องการใช้แรงงานในอนาคตเป็นการ

วางแผนประเภทใด 
             ก.  แผนระยะยาว 
             ข.  แผนระยะสั้น 
             ค.  แผนระยะปานกลาง 
             ง.  แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ 

 

 

 



๑๗ 
 

6.  ถ้าผู้ผลิตมีความเสี่ยงต่อการขาดทุน จะมีวิธีแก้ปัญหาความเสี่ยงได้อย่างไร 
              ก.  จัดหาแหล่งเงินทุน 
              ข.  ลดต้นทุนการผลิต 
              ค.  มีการประกันราคาสินค้า 
              ง.  ลดจ านวนการผลิตสินค้า 
   
  7.  ข้อใดเป็นเหตุผลของการจัดโปรโมชั่น  สินค้า 
              ก.  เพ่ือเพ่ิมผลก าไร 
              ข.  เพื่อส่งเสริมการขาย 
              ค.  เพื่อคืนก าไรให้ลูกค้า 
              ง.  เพื่อกระจายสินค้าใกล้หมดอายุ 
 

8.  หากเราจ าหน่ายสินค้าเกินราคา ส่งผลอย่างไร 
            ก.  ท าให้เราได้ก าไรมาก 
            ข.  ท าให้ลูกค้าเกิดการเปรียบเทียบ 
            ค.  ส่งผลให้ลูกค้าน้อยลงเพราะเกิดการเปรียบกับร้านค้าอ่ืนๆ 
            ง.  ไม่มีข้อถูก 
 
9. ข้อใดคือจรรยาบรรณของผู้ประกอบการ 
            ก.  ก าหนดราคาสินค้าด้วยความยุติธรรม 
            ข.  มีความเสมอภาคเท่าเทียมเอาใจใส่ลูกค้า 
            ค.  ปฏิบัติต่อลูกค้าอย่างมีอัธยาศัยที่ดี 
            ง.  ถูกทุกข้อ 

 
10. ข้อใดมีความส าคัญในการท างานให้ประสบความส าเร็จอย่างมีคุณภาพ 
             ก.  การเตรียมวัสดุอุปกรณ์ให้พร้อม  
             ข.  กระบวนการท างานที่มี 
             ค.  ความมีใจรักในการท างาน  
             ง.   ถูกทุกข้อ 

 
 
 
 
 
 

 


